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аспірант кафедри господарського права і процесу

ЩОДО ПРИБУТКУ ЯК ЧИННИКА КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ 
СУБ’ЄКТІВ ГОСПОДАРЮВАННЯ

Будь-який суб’єкт комерційної господарської діяльності мріє про отриман-
ня прибутку та саме прибуток є ключовим її нормативним чинником за ст. 42 
Господарського кодексу України. У фаховій літературі категорія «прибуток» до-
сліджується різноманітними фахівцями, як юристами, так й економістами, так й 
соціологами. Майже всі наукові думки пов’язують прибуток із підприємництвом 
та його суб’єктами, адже, саме «прибуток відіграє вирішальну роль в підприєм-
ницькій діяльності і є одним з головних показників діяльності підприємства. Він 
характеризує можливість інноваційного розвитку, реконструкції та модернізації 
його виробництв» [1]. Цікавою є позиція С. В. Мочерного та Я. С. Мочерної, які 
дають визначення сутності прибутку як «головної мети діяльності підприєм-
ства, що реалізується в процесі виробництва та реалізації товарів з використан-
ням найманої праці, діяльності самих підприємців, отримуваного синергічного 
ефекту від взаємодії найманих працівників із засобами виробництва, а також 
виражає певну сукупність відносин економічної власності при здійсненні наз-
ваних видів діяльності та праці» [2, с. 331].Тобто, саме прибуток ще й виступає 
показником виробництва як нормативної складової господарської діяльності за 
ст. 3 ГК України. За тлумаченням існують різні аспекти визначення прибутку, 
так, тлумачний словник сучасної української мови трактує прибуток наступним 
чином: «Сума, яка складає різницю між доходом і витратами; дохід, одержаний 
від якої-небудь діяльності; приріст, збільшення чого-небудь» [3].

Взагалі С. Юшко визначає: «прибуток як кінцевий результат діяльності 
суб’єкта господарювання, який характеризує абсолютну ефективність його ро-
боти. В умовах ринкової економіки прибуток є важливим фактором стимулю-
вання виробничої і підприємницької діяльності підприємства й утворює фінан-
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сову основу для її розширення, задоволення матеріальних і соціальних потреб 
трудового колективу»[4, с. 67].Але не тільки погашаються зазначені зобов’язан-
ня, а й будь-які зобов’язання та саме за рахунок прибутку можливо збільшити 
кількісні та якісні показники господарської діяльності. Також прибуток виконує 
мотиваційно-стимулюючу функцію, тобто суттєво впливає на поведінку під-
приємця, мотивуючи його продовжувати здійснювати господарську діяльність 
та знаходити й використовувати шляхи та потенціал щодо збільшення її ефек-
тивності, конкурентоспроможності, доцільності, запровадження сучасно-інно-
ваційних технологій тощо.

В економічному сенсі на думку В. Вороніної прибуток представляє собою«чи-
стий дохід підприємця на вкладений капітал, виражений у грошовій формі, що 
характеризує винагороду за ризик підприємницької діяльності та визначається 
як різниця між сукупним доходом і сукупними витратами у процесі здійснення 
цієї діяльності та спрямований на досягнення конкретного рівня конкуренто-
спроможності й іміджу підприємства»[5, с. 11]. Тобто, вбачається взаємозв’язок 
та взаємовплив прибутку із конкурентоспроможністю через здійснення підпри-
ємництва з метою стабільності й ефективності його позиції на певному сегменті 
ринку.

Деякі вчені поняття «конкурентоспроможність» визначають через категорію 
«прибуток, так, наприклад, зазначається:«Конкурентоспроможність це здатність 
підприємства здійснювати свою діяльність в умовах ринкових відносин і одер-
жувати при цьому прибуток, достатній для науково-технічного удосконалення 
виробництва, стимулювання працівників і підтримки продукції на високому 
якісному рівні» [6, с. 109]. Також навпаки, деякі вчені категорію «прибуток» ви-
значають через «конкурентоспроможність», так, фахівці через ціноутворення 
зазначають: «Важливим чинником, що впливає на величину прибутку є ціна 
продукції, адже вільні ціни встановлюються самими підприємствами залежно 
від конкурентоспроможності цієї продукції, попиту й пропозиції на аналогіч-
ну продукцію інших виробників. Тому рівень вільних цін на продукцію у пев-
ній мірі є чинником, який залежить від підприємства. Не залежать від підпри-
ємства державні регульовані ціни, наприклад, на продукцію підприємств-мо-
нополістів»[7, с. 188].Слушною є думка, за якою саме прибуток представляє 
собою«одну з основних цілей підприємницької діяльності, а зростання динаміки 
економічних відносин і глибинна трансформація їх внутрішньої природи, підви-
щення ролі інноваційного чинника у забезпеченні конкурентоспроможності та 
довгострокової результативності діяльності підприємства визначають необхід-
ність переосмислення аналітичного інструментарію управління результативніс-
тю діяльності сучасного підприємства» [8, с. 101].

Також слушною є думка І. Бланк, за якою «при посиленні конкурентної бо-
ротьби підприємство неспроможне далі підтримувати рівень продажів за допо-
могою зниження ціни, оскільки робота стає неефективною, збитковою. Задля 
підтримки ефективності підприємству потрібно знижувати витрати пропорцій-
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но зниженню ціни або ж збільшувати обсяг виробництва іншої продукції, попит 
на яку ще не вичерпаний. Така стратегія дозволить постійно зберігати досягну-
тий рівень рентабельності і навіть, при не сприятливій кон’юнктурі, підвищити 
його.Прибуток підприємства виступає основним джерелом фінансування роз-
витку підприємства, удосконалення його матеріально-технічної бази, забезпе-
чення усіх форм інвестування. Вся діяльність підприємства спрямована на за-
безпечення зростання прибутку або його стабілізації на певному рівні» [9, с. 229].

Досліджуючи чинники впливу на приубток, його формування та збільшен-
ня вчені висловлюють думку про те, що «на формування прибутку суб’єктів го-
сподарювання впливають різні фактори, які можна класифікувати на наступні: 
матеріально-технічні – використання більш прогресивних, економія основних і 
оборотних засобів; організаційно-управлінські – створення новітніх організа-
ційних утворень з метою ведення господарської діяльності та інформаційного 
забезпечення прийняття управлінських рішень; економічні – пошук внутрішніх 
резервів і підвищення ефективності господарської діяльності шляхом аналітич-
них досліджень; соціальні – забезпечення належних умов праці та підвищення 
кваліфікації персоналу; екологічні – виробництво екологічно чистої продукції 
та застосування безвідходних технологій; ринково-маркетингові – формування 
попиту покупців; господарсько-правові – формування державою довгостроко-
вої (стратегічної) та поточної (тактичної) економічної та соціальної політики, 
спрямованої на реалізацію й оптимальне узгодження інтересів суб’єктів госпо-
дарювання та споживачів, різних суспільних верств населення в цілому; адмі-
ністративні – організація державного управління підприємницькою діяльністю 
суб’єктів господарювання через державне замовлення, ліцензування, патенту-
вання і квотування, сертифікацію і стандартизацію, застосування нормативів і 
лімітів, регулювання цін і тарифів, надання дотацій, компенсацій і субсидій» [10, 
с. 437]. У сукупності всі зазначені фактори впливають на наявність, формуван-
ня, збільшення та збереження прибутку, який, також, може бути використаний 
на удосконалення та модернізацію господарської діяльності.

Таким чином, прибуток є важливою господарсько-правовою категорією 
комплексного характеру,що виступає загально-ефективним показником (ре-
зультатом) виробництвата іншої діяльності як нормативної складової господар-
ської діяльності та визначає рівень конкурентоспроможності (рентабельності, 
можливості розширення, застосування сучасних інноваційно-цифрових техно-
логій тощо) суб’єкта господарювання в умовах ринкових відносин.
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ВІРТУАЛЬНІ АКТИВИ ЯК ОБ’ЄКТ ДОГОВІРНИХ ЗОБОВ’ЯЗАНЬ  
У ГОСПОДАРСЬКІЙ ДІЯЛЬНОСТІ

Віртуальні активи стають все більш поширеним явищем у сучасному циф-
ровому суспільстві, активно проникаючи у сферу господарської діяльності. Їх 
застосування як об’єкта договірних зобов’язань викликає значний інтерес се-
ред правників, економістів і підприємців. Йдеться про нематеріальні блага у 
формі електронних даних, які мають цінність та можуть бути предметом обігу 
нарівні з традиційними видами майна. Українське законодавство, відповідаю-
чи на виклики цифрової економіки, вже закріпило поняття віртуального ак-
тиву, зокрема у Законі України «Про віртуальні активи», проте механізми їх 
договірного використання в господарській діяльності все ще перебувають на 
стадії становлення [1].

З правової точки зору віртуальний актив є нематеріальним майном, яке, хоча 
і не має фізичної форми, може бути об’єктом права власності та інших речових 
і зобов’язальних прав. Відповідно до цивільного законодавства України, пред-
метом зобов’язання може виступати будь-яке майно, у тому числі те, яке ще не 


